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HUMAN FIRST, Al SECOND.

Intelligenza artificiale collaborativa

Dedicato alle PMI italiane e ai liberi professionisti



IL CONTESTO
Le PMI italiane sono davanti a un bivio

Oltre 240.000 aziende, il 96% del tessuto produttivo italiano, generano piu del 40% del fatturato nazionale. Ma la maggior parte non e
ancora pronta per l'intelligenza artificiale.

76% 16,4% 7% 60%+

PMI SENZA INVESTIMENTI Al ADOZIONE Al IN ITALIA (2025) CON FORMAZIONE STRUTTURATA SENZA ADEGUAMENTO Al ACT

“La vera questione non é quante PMI utilizzino gia l'AI, ma quante siano realmente pronte a farlo in modo
efficace.”

Claudio Rorato — Direttore Osservatorio Innovazione Digitale nelle PMI, Politecnico di Milano

Fonti: Osservatorio Innovazione Digitale nelle PMI (PoliMi) 2025-2026 - Istat 2025 - Confindustria, febbraio 2026



PERCHE PROPRIO ADESSO

Il tempo, non la tecnologia, e l'urgenza vera

Le rivoluzioni industriali del passato hanno richiesto decenni per THE Al
LOUNGE
CLUB

diffondersi. L'intelligenza artificiale procede a una velocita completamente
diversa: nuovi modelli, nuovi strumenti e nuove capacita arrivano ogni s
settimana.

Nei prossimi 3-5 anni assisteremo alla piu grande redistribuzione di
competitivita mai avvenuta nel mondo delle PMI.

Ogni mese senza costruire competenze ¢ un mese di vantaggio
regalato a un concorrente.



| TUOI COMPETITOR

Hanno gia iniziato ad usare I'Al.
Tu, cosa stai aspettando?

Chi arriva secondo, in questa fase, non arriva comungque in tempo: arriva a rincorrere quote di mercato che
qualcun altro ha gia preso.



IL MANIFESTO

Non e una rivoluzione tecnologica. E una rivoluzione
manageriale.

Le aziende che vinceranno non saranno quelle con l'AI migliore.

Saranno quelle che avranno imparato a progettarla insieme.

L'AI non sostituira le aziende.
Le aziende che imparano insieme sostituiranno quelle che imparano da sole.

LA VISIONE

Diventare il primo club europeo di intelligenza artificiale collaborativa: lo standard italiano per 1'adozione dell'Al nelle PMI, dove
l'algoritmo smette di essere estraneo e diventa tessuto connettivo aziendale.



IL METODO

Contaminazione Attiva: si impara facendo, insieme

PC davanti a ogni partecipante

Nessuna teoria proiettata a vuoto: si lavora sempre sugli strumenti e
sui documenti reali dell'azienda.

Contaminazione tra aziende diverse

Manager di imprese non concorrenti confrontano approcci e
costruiscono insieme la Prompt Library.

Casi concreti dei manager in aula

Ogni sessione parte dai problemi veri portati dai partecipanti, non da
esempi teorici generici.

Un output concreto, non un attestato

Documento strategico, Prompt Library e prototipo di RAG: costruiti
con le mani dei partecipanti.




L'OFFERTA

Quattro servizi, un solo filo conduttore

1+ Alin Azienda

Il servizio di punta per le aziende.
Le prime linee manageriali
costruiscono, in 5 sessioni serali,
il prototipo del sistema Al della
propria azienda: un RAG
aziendale.

2 . Second Brain

Per liberi professionisti: 5
incontri per costruire un sistema
personale di conoscenza
potenziato dall'intelligenza
artificiale.

3 - Al Team
Challenge

Team building da 2 a 4 ore:
prompt engineering in squadra,
per rendere 1'Al accessibile a tutta
I'azienda.

4 + AI-ACT
Compliance

Formazione e adeguamento
obbligatorio al Regolamento UE
2024/1689, in partnership con
BigFive.




SERVIZIO 1 DI 4

Al 1n Azienda

IL SERVIZIO DI PUNTA DI THE Al LOUNGE CLUB

Le prime linee manageriali di piu aziende (CFO, CTO, CMO, HR, Operations)
costruiscono insieme, in un percorso pratico, il primo prototipo funzionante del
sistema di intelligenza artificiale della propria azienda: un RAG nutrito con la
conoscenza, i documenti e i processi reali dell'impresa.

TARGET PARTECIPANTI
Medie imprese italiane (fatturato fino a Da 2 a 4 manager per azienda, fino a un
50M€, 50-249 dipendenti) con prima linea massimo di 5 aziende per edizione

di management strutturata

DURATA OUTPUT
5 sessioni serali, da ottobre 2026 a marzo Presentazione del documento strategico al
2027, ore 17:30-19:30 CEO + cena di gala a La Camilla



SERVIZIO 1 DI 4 - Al IN AZIENDA

Il percorso: 5 sessioni serali

OTT 2026 DIC 2026 GEN 2027 FEB 2027 MAR 2027
Mappa dell'Al Documenti, processi e Demo pratica, Prompt Library per Presentazione al CEO
generativa per le PMI knowledge base architettura e strumenti ruolo
Casi d'uso, rischi e opportunita. Il team mappa il patrimonio Ogni team lavora su un processo Si costruisce una Prompt Library Ogni team presenta il documento.
Ogni azienda individua tre aree di informativo aziendale che potra o documento reale della propria per finance, marketing, HR, A seguire tavola rotonda e cena di
impatto prioritarie. alimentare il RAG. azienda. operations e vendite. gala a La Camilla.

Ogni sessione: 17:30—19:30 - Aperitivo di networking a fine sessione - Cena di gala finale a La Camilla




SERVIZIO 1 DI 4 - RAG AZIENDALE

Cosa porta a casa il CEO

v Prompt Library aziendale testata e ottimizzata INVESTIMENTO — 1.500 € + IVA / SESSIONE / MANAGER

v Inventario completo del patrimonio informativo

2 manager

v Roadmap AI: piano d'azione per i prossimi passi

v Policy Al per un utilizzo sicuro e conforme

4 manager 1.350 € —-10%
v/ Primo prototipo documentale di RAG aziendale funzionante
v Un Al Facilitator interno certificato

6 manager 1.275€ —-15%
v Piano di implementazione per la messa a terra

8 manager 1.200 € —20%

10 manager 1.125 € -25%

Disponibile anche in versione esclusiva per una singola azienda. Chi
partecipa diventa Socio del Club.



SERVIZIO 2 DI 4

Second Brain

Per i liberi professionisti: la conoscenza come vero capitale di lavoro

Appunti, email, contratti, ricerche: un patrimonio enorme che resta disperso e
inutilizzato. Il Second Brain € un sistema personale di gestione della conoscenza
potenziato dall'Al, capace di raccogliere, collegare e restituire in ogni momento tutto
cio che un professionista ha imparato e prodotto.

PER CHI

Liberi professionisti e piccoli imprenditori che vogliono recuperare tempo prezioso

DURATA

5 incontri il sabato mattina (10:00), da ottobre 2026 a febbraio 2027

RISULTATO

Un Second Brain operativo: da assistente a collaboratore che lavora anche in autonomia



SERVIZIO 2 DI 4 - SECOND BRAIN

Il percorso: 5 sabati per costruire il tuo Second Brain

03 07 y 23 06

OTT 2026 NOV 2026 DIC 2026 GEN 2027 FEB 2027
Fondamenta dell'Al L'ecosistema Google Al Claude, uso base e Prompt Engineering Assistenti e agenti Al
generativa avanzato
Uso base e avanzato di ChatGPT e Da Gemini a NotebookLM: Sfruttare uno degli assistenti AI Le tecniche per dialogare in modo Costruire flussi di lavoro
Copilot: ricerca, scrittura, analisi trasformare documenti e appunti piu potenti per scrittura e efficace con qualunque modello di automatizzati: dall'assistente al
documentale. in conoscenza intelligente. ragionamento. AL collaboratore operativo.

Ogni incontro: sabato dalle 10:00 alle 13:00 - Ogni sessione produce un avanzamento concreto del tuo Second Brain




SERVIZIO 2 DI 4 - SECOND BRAIN

Investimento

SINGOLA SESSIONE PERCORSO COMPLETO (5 SESSIONI)

199 € + IVA 749 € + IVA

Anche chi partecipa al Second Brain diventa Socio del Club, con accesso a community riservata, contenuti esclusivi e condizioni dedicate sugli
altri servizi.




SERVIZIO 3 DI 4

Al Team Challenge

Prompt engineering per generare idee, immagini e strategie di squadra

PARTECIPANTI DURATA
Da 10 a 100 persone, in micro-team da 5 a Modulabile da 2 a 4 ore, con aperitivo,
10 pranzo o cena

Ideale per kick-off, convention, eventi HR e giornate di formazione: trasforma valori
aziendali e visione in immagini e micro-narrazioni generate con 1'Al in un formato
competitivo e memorabile.

2.600 € +IVA 2.800 € +IVA 3.000 € +IVA




SERVIZIO 4 DI 4

AI-ACT: compliance e formazione obbligatoria

Dal 2 agosto 2026 diventano operativi gli obblighi di alfabetizzazione e
trasparenza Al previsti dal Regolamento UE 2024/1689. Le sanzioni possono
arrivare fino al 7% del fatturato globale annuo.

v Base — a partire da 1.500 €: assessment iniziale, report di mappatura,
formazione 2-3h, attestati nominativi

v Intermedio — a partire da 2.800 €: tutto il Base + modulo trasparenza (art. 50),
policy Al aziendale

v Avanzato — a partire da 6.500 €: tutto I'Intermedio + supervisione umana e bias,
governance, piano d'azione

IN PARTNERSHIP CON BIGFIVE

Distribuiamo ai soci del Club il servizio di
adeguamento pratico allAI Act — un tema di
compliance risolto, coerente con la logica di club
piu che con quella del semplice fornitore.




CHI VI GUIDA

Gianluigi Bonanomi

Giornalista hi-tech, formatore e consulente sulla
comunicazione digitale e sull'AI generativa

Autore di oltre 20 libri e manuali sul digitale (Mondadori, FrancoAngeli, Hoepli). Dirige la
collana "Fai da tech" per Ledizioni ed e titolare della cattedra di Net Marketing e Al
generativa, Accademia SantaGiulia di Brescia.

CEO della startup Link&Lead, formatore per Fastweb Digital Academy e Fineco Academy.
Relatore in audizione alla Camera dei Deputati sui temi dell'intelligenza artificiale.

Da oltre vent'anni accompagna aziende e professionisti nella comprensione delle
rivoluzioni digitali, traducendo argomenti complessi in percorsi pratici e accessibili anche
a chi parte da zero.

www.gianluigibonanomi.com



DOVE

Agriturismo La Camilla, Concorezzo (MB)

"La casa dell'Al italiana." La nostra ambizione e che nel panorama
imprenditoriale italiano si dica "vado alla Camilla" con lo stesso valore
iconico con cui oggi si dice "vado a Cernobbio" o "vado a Davos".

Un ambiente bucolico, immerso nella natura e legato alla tradizione del
territorio, che accoglie il tema pit innovativo del nostro secolo:
l'intelligenza artificiale.

Questo contrasto favorisce la decompressione mentale e

trasforma ogni sessione in un evento memorabile. — Concorezzo
(MB), Brianza



PERCHE SCEGLIERE NOI

Un club, non un fornitore

Le societa di consulenza implementano progetti. Le software house sviluppano tecnologia. Noi costruiamo la capacita dell'azie nda di adottare l'Al in

autonomia.

Target preciso e solvibile Formatore di eccellenza

Medie imprese con prima linea manageriale gia strutturata. Autorevolezza pubblica riconosciuta, non solo competenza tecnica.
Metodo interamente pratico Agnostici dal punto di vista tecnologico

Ogni sessione produce un output concreto e verificabile. Non vendiamo tecnologia e non la venderemo mai.

Ricavi anche dopo 1'aula Location distintiva

Fase tecnologica e implementativa oltre la formazione. L'Agriturismo La Camilla rende il percorso memorabile.
Barriera all'ingresso Community ricorrente

Formatore + metodo + location: difficile da replicare in fretta. Chi entra nel Club resta socio: ricavi ricorrenti e up-selling,



UN RAPPORTO CHE CONTINUA

Diventare socio del Club

La partecipazione a un percorso e l'inizio, non la fine, del rapporto con THE Al
LOUNGE CLUB.

v Community riservata su WhatsApp e Telegram

v Newsletter dedicata curata da Gianluigi Bonanomi
v Contenuti in esclusiva, non pubblici

v Accesso prioritario a nuove edizioni e servizi

v Condizioni dedicate sugli altri servizi del Club

v Rete di relazioni con manager e professionisti pari

IL VOLANO DEL CLUB

Ogni nuova azienda produce conoscenza:
prompt, casi studio, workflow. Il Club si
arricchisce e attrae nuovi soci, in un effetto
network che rende ogni edizione piil preziosa
della precedente. Piu aziende partecipano, piil
aumenta il valore per tuttii soci.




IL. MOMENTO DI AGIRE
E ADESSO

Non ti chiediamo di trasformare la tua azienda in una software house. Ti chiediamo di costruire,
insieme ad altri manager, il primo prototipo del sistema di intelligenza artificiale della tua impresa.

giovanni@theailoungeclub.com - 339 14 32 355 - www.theailoungeclub.com

Sabato 17 ottobre 2026, ore 11:00 — Open Day di presentazione presso l'Agriturismo La Camilla
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